


A mina de ouro de qualquer negócio está em 
construir uma comunidade de clientes altamente fiel 
e engajada, que acontece com o conhecimento 
profundo do cliente.

Perder alunos não é uma opção: é preciso saber 
como gerar confiança e mantê-los, independente de 
qualquer cenário.

A gestão completa de clientes acontece através do 
módulo CRM, que traz um conhecimento amplo da 
jornada do aluno com metas diárias automatizadas 
de contato, que facilitam o atendimento dos 
consultores para momentos-chave que 
potencializam a conversão, seja de uma nova venda 
ou renovação.

O CRM garante uma relação contínua com o aluno e 
ajuda a construir um relacionamento de longo prazo, 
matendo o faturamento em alta.



Principais recursos do módulo

E-mails automatizados com modelos pré-configurados

Disparos de SMS e notificações PUSH

Integrado com WhatsApp, RD Station, Wordpress, Pixel do 
Facebook, Google Analytics e Google Tag Manager

Integrado com Gymbot

Rastreamento de campanhas 
online de vendas

Tenha dados e meios para impulsionar o desempenho da equipe, atingir metas e garantir o 
crescimento duradouro de resultados.

Gestão de carteiras e grupos de clientes

Ranking de produtividade

Índice de vendas e fidelização/retenção


