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Gestdo estratégica para
crescer com proposito

Para atingir os maiores objetivos de negdcio, o
primeiro passo comega por agqui.

O moédulo ADM ¢ o principal pilar para estruturar
a empresa e deixar o gestor livre para focar em
outras dreas gerenciais que demandam mais
atencgdo.

Ele relne os processos essenciais que fazem a
empresa funcionar, desde cadastro de alunos,
vendas, langamento de contratos até o
acompanhamento detalhado de indicadores
que mostram a satde do negdcio.

F o modulo que traz seguranga nas operagoes
didrias e contribui para que os gestores tenham
uma perspectiva abrangente de todos os
processos, garantindo uma visdo estratégica
gue minimiza que Mminimiza riscos e traz clareza
sobre as decisoes.
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R$ 2.183.217,50

Parcelas em Atraso
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Débito em Conta Corrente

13

Operacional

Aniversariantes do dia
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Sem Reconhecimento Facial
Sem Foto

Sem Geolocalizagao

Sem Produtos

Trancamento Vencido

0 Adm

Q Buscar pelo aluno ou recurso

Parcelas a Pagar Colab. ¢/ Parcelas a Pagar
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Todos Colaboradore

Grupo de Risco

A Entre em contato urgente com esses alunos!
43.34% em ALTO risco de nao renovar

98.78% nao receberam contato de risco nos dltimos 15 dias

CLIENTES EM RISCO MUITO ALTO

Peso 6 Peso 7

204 1326

indice Renovagéo Més12

PREVISAO do inicio ao fim do més

Previséo 5,84% dos ativos 211
Renovados da Previséo 46
N&o Renovados da Previsao 165
RENOVADOS
Do Més 49
De Meses Passados 13
Da Previséo do Més 36
De Meses Futuros 0

Alunos com mais de um professor 0




Principais recursos do moédulo:

» Controle de acesso online e offline;  Clube de vantagens;
* Blindagem antifraude; * Venda rapida;
* Metas financeiras com comissionamentos; * Negociagdo de contratos com Inteligéncia Artificial;

* Assinatura digital de contratos; * Gestdo de Personal.

Indicadores que aumentam a eficiéncia operacional e impulsionam o seu negocio para um crescimento sustentavel.

Gestdo de grupo de risco
Mostra os alunos que estdo mais propensos a abandonar o negocio.

Ticket Médio
Avalia o desempenho das vendas e ajuda o gestor a criar estratégias para aumentar o valor.

Movimentagéio de contratos
Mostra os status de todos os contratos: novas matriculas, renovagdes e cancelamentos.

LTV, CAC e Churn
Indicadores-chave que avaliom o tempo médio que os alunos permanecem nNo negocio, o

custo para adquiri-los e o volume de cancelamentos.




O braco direito para gestdo de redes

e Acesso multiempresa

Padronizagdo de acesso para empresas com varias unidades.

® Cestdo de negativagdo (SPC)

Consulta do aluno automatica junto ao sistema SPC; envio de negativagdo e retirada da
negativagcdo apds o pagamento.

® Replicacao de cadastro

Perfil de acesso, planos, colaboradores, usudrios, feriados, configuragcées do moédulo treino.

¢ Plano com dependentes

Ideal para planos recorrentes. E possivel definir quantos dependentes podem ter
em cada plano e vincular com o titular no ato da venda, sem precisar criar
planos secunddarios.

¢ Direito de uso de planos

O aluno pode transferir todos os beneficios do plano para outro aluno sem a necessidade
de cancelar o contrato.

® Gestdo RH para colaboradores

As principais informagdes de seus colaboradores ficam registradas no perfil para
consultas futuras, como: cargo, saldrio, documentos pessoais, entre outros.




