
Módulo para a sua Rádio Academia
render de 12 mil a 60 mil anualmente.

ENTENDA O CONTEXTO:

Você tem a Rádio Academia, uma grande
ferramenta de comunicação em seu negócio.
 Várias empresas têm conexão e
desejam anunciar para o seu público.

Aqui está o conceito de 
merchandising, onde poderá ter 
retorno vendendo espaços 
de áudio em sua Rádio 
Academia.

Cartilha Estratégica
de Renda Extra
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Todas estas empresas têm necessidade de 
comunicar-se com o mercado e aqui está uma grande 
oportunidade de RENDA EXTRA para seu negócio.

Veja o Ecossistema em Sua Volta:
Conheça alguns possiveis anunciantes de sua Rádio Academia.

FARMÁCIAS DE
MANIPULAÇÃO

SUPERMERCADOS

CAFETERIAS

BARES E
BISTROS

RESTAURANTES DE
COMIDA NATURAL

LOJAS DE
BICICLETAS

LOJAS
DE MODA

AGENCIAS DE
TURISMO

CLÍNICAS DE
ESTÉTICA

PROFISSIONAIS
DE MASSAGEM

LOJAS DE
ESPORTE

SHOPPINGS

LOJAS DE
SUPLEMENTOS

LOJAS DE
TECNOLOGIA

SALÕES
DE BELEZA

LOJAS DE
MAQUIAGEM

CURSOS E
UNIVERSIDADES

ESCOLAS E
COLÉGIOS

PARTICULARES

CENTROS DE
FISIOTERAPIA

CLÍNICAS E
MÉDICOS

EM GERAL

LAVAÇÃO
DE CARRO

ESCOLAS
DE IDIOMAS

SUA
ACADEMIA
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Forneceremos à sua academia uma 
proposta personalizada com sua MARCA 
e o modelo de contrato para fazer com 
seus parceiros comerciais.

Proposta Comercial e Contrato 
Prontos para Começar as Vendas!

imagem
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Isso depende do seu contexto de mercado e do 
valor das outras mídias locais.

Temos academias que cobram de seus parceiros 
comerciais desde R$ 100 mensal até R$ 500 
mensal para anunciarem na programação da 
Rádio Academia, e com contrato anual.

10 anunciantes cota R$ 100 com contrato de 12 meses:

10 anunciantes cota R$ 500 com contrato de 12 meses:

“OBSERVE QUE A SUA ACADEMIA PODERÁ TER UMA 
GRANDE RENDA EXTRA COLOCANDO ANUNCIANTES EM 
SUA RÁDIO ACADEMIA.”

Ganhe R$ 60 mil de renda extra anual.

Ganhe R$ 12 mil de renda extra anual.

Veja uma Simulação:

Quanto
GANHAREI:
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Aplique o CLUB DE BENEFÍCIOS 
para Seus Clientes

Para entrar como anunciante, o ideal é que seus 
parceiros comerciais ofereçam algum tipo de 
benefício e diferencial aos seus clientes.

Veja um modelo de texto para a criação de spot do 
seu anunciante:

Anunciante: Agência de Viagens
Tempo do spot: 40 segundos
Benefício aos seus clientes: Sorteio de uma 
viagem para 2 pessoas no final do ano.

Modelo de texto:

Club de Benefícios
[NOME ACADEMIA].

A agência [NOME AGÊNCIA], 
especializada em viagens e turismo 
é uma de nossas parceiras e você 
aluno mais seu amigo estão 
concorrendo ao sorteio de uma 
viagem para [LOCAL VIAGEM].

Muito legal, não é!?
Conheça mais nosso parceiro no 
seu instagram @nomeagencia.
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Faça uma listagem de potenciais 
empresas parceiras de sua região (tenha 
por base os segmentos da página 02).

Prepare um modelo de texto para cada 
empresa que irá conversar e já pense em 
um benefício sugerido para seus clientes 
(vide modelo página 05).

Prepare uma pessoa para visitar esses 
locais, apresentar a proposta e fechar
o contrato.

Agora é com você!

Ações para por o módulo 
Renda Extra em prática:
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Coloque apenas uma empresa por segmento e 
ofereça a exclusividade, assim fechará mais 
rápido e terá esta empresa como parceira por 
muito mais tempo.

Observe se em sua academia tem alunos com 
empresas que desejam anunciar com você.

Mantenha sempre a proposta e contrato 
impressos na recepção para fechar mais 
negócios.

Dicas EXTRAS:
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DESEJAMOS
ÓTIMOS GANHOS
A VOCÊ!

POTENCIALIZE SEU
MERCHANDISING E
TRAGA RENDA EXTRA
PARA SEU NEGÓCIO!

BORA
PRA AÇÃO!?


